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«Для обновления экономики нам 
следует активнее использовать 
инвестиционный потенциал 
внутренних сбережений» 

 
Послание Президента Российской 

Федерации Федеральному Собранию  
3 декабря 2015 года 
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Рынок страхования жизни 
Динамично развивается с момента кризиса 2008-2009 годов  

Динамика сборов рынка страхования жизни, млрд руб. 

* Доля сборов по страхованию жизни в ВВП в текущих ценах (Росстат) 

** Стратегия развития страховой деятельности в РФ до 2020 года 

Рынок страхования жизни 

продемонстрировал средние 

темпы роста 45% в год за 5 лет 

(28% за 2014 год) 

 

Количество заключенных программ 

превысило 12,5 млн договоров на 

конец 2014 года 

 

Динамика роста рынка 

повторяет модель развития 

многих развивающихся рынков: 

рост на основе канала 

банкострахования, развитие 

инновационных продуктовых 

решений на стыке накопительного 

и инвестиционного страхования 

 

Следующие 5-7 должны стать 

решающими для определения 

роли рынка Страхования жизни в  

национальной экономике 
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Рост сегмента добровольных накоплений 
Основной растущий накопительный сегмент на финансовом рынке 
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Динамика сборов рынка страхования жизни по линиям бизнеса, млрд руб. 

Единственный растущий сегмент 

добровольных накоплений в условиях 

замедления и нестабильности экономики 

Средние темпы роста за последние 

5 лет по добровольным 

накопительным программам 

составили 62% в год (72,7%  
                              за 2014 год) 

Страховщики могут стать 

основными инвесторами 

долгосрочных проектов: 

дюрация портфеля по 

накопительным видам 

составляет более 8 лет  
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страхования 
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Инвестиционный портфель более чем на 

60% состоит из вложений в долгосрочные 

государственные и корпоративные 

облигации при общем объеме инвестиций 

более 160 млрд руб.  

(прирост 40 млрд руб. в 2014 году) 
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Структура рынка страхования жизни России 
Итоги 2014 года в разрезе компаний и каналов 

Топ-10 компаний рынка страхования жизни, млрд руб. 

Структура 

каналов 

продаж 

Структура собранной премии, млрд руб. 

физические  

лица 

юридические 

лица 

6,6 101,8 

Страховщики обладают развитой 

системой дистрибуции, 

обеспечивая охват национального 

рынка посредством каналов 

банкострахования и агентских сетей 

94% собранной премии 

приходится на долю поступлений 

от физ. лиц 

[ИМЯ 
КАТЕГОРИИ]; 76% 

[ИМЯ 
КАТЕГОРИИ]; 7% 

[ИМЯ 
КАТЕГОРИИ]; 11% 

Офисные 
продажи; 

[ПРОЦЕНТ] 



Роль рынка страхования жизни в экономике 
Большой потенциал роста экономики РФ за счет развития рынка страхования жизни 

В России доля страхования жизни в ВВП составляет 0,15% 
(2% целевой уровень), а доля инвестиций страховщиков 

жизни в ВВП 0,24% (цель 4-5%), что существенно 

ограничивает развитие экономики 

В развитых странах доля активов рынка страхования 

жизни в общем портфеле институциональных 

инвесторов более 1/3, из них более 50% - 

долгосрочные инвестиции в экономику 
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Инфраструктура и гарантии на рынке СЖ  
Инфраструктурная готовность к дальнейшему росту объемов рынка 

 Почти все ведущие страховщики являются представителями лидирующих финансовых 

институтов в России: Сбербанк, Росгосстрах, ВТБ, СОГАЗ, Альфа либо ведущих зарубежных 

групп: Talanx, Райффайзен, Метлайф, PPF, Альянс, Сосьете Женераль 

 

 Требования к уставному капиталу одни из самых высоких на финансовом рынке: 240 млн. 

рублей минимальный размер уставного капитала (450 млн. рублей по проекту федерального 

закона № 939349-6 «О внесении изменений в Закон Российской Федерации «Об организации 

страхового дела в Российской Федерации» и иные законодательные акты Российской 

федерации», внесенному депутатами Государственной Думы Н.Н.Гончаром и М.Л.Шаккумом 26 

ноября 2015 года) 

 

 Институты контроля, надзора и регулирования на рынке уже внедрены: учет активов в 

специализированных депозитариях, требования по  платежеспособности, контроль за 

качеством активов и инвестиционной политикой на уровне ведущих рыночных практик 

 

 Представители рынка СЖ обладают наивысшими рейтингами от российских рейтинговых 

агентств НРА и Эксперт РА (А+ и А++) 

 



Необходимая поддержка со стороны государства 
Важные драйверы ускоренного развития рынка 

• Увеличение налогового вычета (НДФЛ) до 400 тысяч рублей (например, через перевод в категорию 
инвестиционного налогового вычета) по аналогии с ИИС. 
 

• Упрощение администрирования налоговых вычетов НДФЛ (например, администрирование через 
работодателя по аналогии с медицинскими и образовательными расходами)- Минфин России приступил к 
разработке соответствующего законопроекта. 
 

• Введение стимулирующего налогового режима для работодателя по корпоративным программам в части 
взносов в социальные фонды (по аналогии с НПФ). 
 

• Расширение возможности заключения полисов онлайн на категорию пенсионного и инвестиционного 
накопительного страхования - законопроект разработан Минфином России, внесен в Правительство РФ и 
одобрен Комиссией по законопроектной деятельности Правительства РФ . 
 

• Включение страховщиков жизни в новую пенсионную систему РФ в части добровольных программ 
пенсионного страхования жизни. 
 

• Регуляторные изменения для расширения возможности развития инвестиционного страхования жизни. 
 

• Проведение федеральной кампании информационной поддержки продуктов добровольного страхования 
жизни и пенсионного обеспечения. 
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Возможности СЖ как институционального инвестора 
Конвертация инвестиций страховщиков в длинные деньги для экономики 

Инфраструктурные облигации развития ключевых отраслей экономики — 

основа развития добровольных пенсионных накоплений 

Возможности рынка страхования Требуемые регуляторные новации 

Финансирование крупных инфраструктурных проектов в рамках 

проектов ГЧП и концессий: строительство новых дорог и транспортной 

инфраструктуры, обновление основных фондов в сфере ЖКХ, 

государственно значимые проекты (покупка проектных облигаций для 

финансирования крупных инфраструктурных проектов) 

 

Инвестирование в компании малой и средней капитализации в 

социально значимых отраслях: развитие сети частных медицинских 

клиник, вложение в компании в отраслях, требующих 

импортозамещения 

• Высокий уровень гарантий прав облигационеров 

 

• Налоговые льготы при инвестировании в 

инфраструктурные облигации: льготы на доход, 

возможность снижения налоговой базы на прибыль 

 

• Внедрение правил Solvency II для снижения 

требований по капиталу для наиболее надежных 

инфраструктурных бумаг 

 

• Внедрение прозрачного и ликвидного индекса 

инфляции, к которому была бы привязана 

доходность инфраструктурных облигаций 

 

• Внедрение возможности кредитования под залог 

полисов страхования жизни для повышения 

ликвидности долгосрочных программ 

Фондирование банков в рамках покупки ипотечных ценных бумаг и 

других секьюритизированных пулов кредитов, что существенно 

стимулирует систему кредитования 

Выкуп выпусков государственных облигаций и специальных 

размещений: облигации федерального займа, государственные 

сберегательные облигации 
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Потенциал рынка страхования жизни 
Целевые количественные ориентиры развития рынка 

2 трлн рублей 
долгосрочных 
инвестиций в 

экономику  

(160 млрд на конец 2014 
года) 

Повышение доли 
премий по страхованию 

жизни в ВВП до 2% 

(Доля премий в ВВП на 
конец 2014  года - 0,17%) 

До 20 млн клиентов в 
добровольной 

пенсионной системе  

(6,7 млн клиентов в 
негосударственных 

пенсионных программах по 
итогам 2013 год) 

От 10 до 30% 
дополнительного 
коэффициента 
замещения к 

государственной 
пенсии 

В случае реализации стимулирующего 

законодательного пакета рынок добровольного 

пенсионного обеспечения на основе рынка 

страхования жизни способен: 

 

• Изменить ландшафт и создать новую культуру 

рынка сбережений 

 

• Повысить ликвидность и «глубину» финансового 

рынка 

 

• Создать класс массового розничного инвестора 

 

• Стимулировать долгосрочные сбережения, 

необходимые для интенсивного роста 

экономики 

 


